
Carrières

Marketing et Ventes :
Titre: COMMERCIAL GRANDS COMPTES, Luxembourg (Lorraine, Luxembourg et Belgique)
Rattachement: Directeur Commercial SOMETA
Responsabilités: Il (elle) gère un portefeuille de contacts et clients initiés par les Commerciaux Développement et/ou constituant le 
fond de commerce de la Société. A ce titre, il (elle) :
Suit l'activité de son portefeuille clients en entretenant les relations clients propres à susciter la récurrence des affaires et développer son chiffre 
d’affaires.
Assure une activité de prospection afin d’étoffer son portefeuille clients.
Assure une présence auprès des prescripteurs.
Analyse les dossiers d'appels d'offres, fait réaliser les offres par le service chiffrage après avoir sélectionné les dossiers suivant le taux de réussite 
potentiel des affaires.
Propose des variantes et solutions techniques pour obtenir les affaires.
Négocie les marchés avec comme objectif prioritaire leur rentabilité et assure leur transfert aux équipes BE, Achats & Travaux,
Veille à l’entretien de la relation commerciale et à la satisfaction des clients pendant l’avancement des travaux (suivant la taille des chantiers), 
participe à la réception des installations.
Est garant du paiement de ses affaires.
Assure le transfert des clients et des sites aux Chargés d’Affaires Maintenance.
Collecte des informations favorisant la captation d’affaires nouvelles et le développement de son propre chiffre d’affaires et de celui de son équipe 
(nouveaux clients en travaux neufs et maintenance).
Assure une veille sur ses marchés (concurrence, Mix prix et produits)
Veille à la mise a jour régulière des fichiers et contacts clients
Prépare ses plans d’action mensuels et annuels et en assure un reporting régulier
Pour le secteur « Luxembourg », il devra maîtriser parfaitement l’Allemand. L’Anglais est un réel +.Cette description prend en compte les principales 
responsabilités ; elle n'est pas exhaustive. 
Rémunération: A définir  + véhicule de service

+ Variable sur objectifs personnels et de service
Localisation: Ce poste  est basé à Sarre-Union (en Bas-Rhin) ou en « home office » dans une région proche du Luxembourg et nécessite de 
fréquents déplacements sur ce secteur.




